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MICROSOFT
DYNAMICS NAV:
SOCITAS IN WIEN

SOCITAS/I

Der 2007 in St. Katharinen (Rheinland-Pfalz) gegrindete Microsoft
Goldpartner SOCITAS hat eine Niederlassung in Wien gegrindet.

Als Microsoft Gold-Partner beraten und betreuen wir unsere Kunden
im Umfeld von Microsoft Dynamics NAV, einer der weltweit fihren-
den ERP-L&sungen fiir kleine und mittelstandische Unternehmen.

Mit unserem zertifiziertem Zeiterfassungsmodul DynamicTimes stel-
len wir lhnen dariiber hinaus eine auf Microsoft Dynamics NAV
basierende, vollintegrierte und flexible Zeit- und Betriebsdatenerfas-
sung zur Verfigung.

Abgerundet wird unser Portfolio durch unser Schulungsangebot mit
zertifizierten Trainern fir die Bereiche Microsoft Dynamics NAV
und Zeit- Betriebsdatenerfassung.

UNSER UNTERNEHMEN

*  Microsoft Gold-Partner

e 50+ Mitarbeiter

* 150+ Kunden im deutschsprachigen Raum

o Zertifizierte Dynamics NAV Trainer

*  Dynamics NAV Support 24/7 /weltweit bei allen lhren Nieder-
lassungen

UNSER USP
SOCITAS Service Excellence — unsere Mitarbeiter machen den
Unterschied
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ALTERNATIVE
FINANZIERUNGEN
FUR MITTELSTANDLER

MATURUS

FINANCEGMEBH

Stabilitatsorientierte  Strategien bestimmen die Unternehmensa-
genda bei der Mehrheit der Mittelstéandler in Osterreich - so das
Ergebnis aktueller Studien. Die Risiken fiir eine stabile Unterneh-
mensentwicklung liegen vor allem in schwachen Konjunkturtenden-
zen im Inland, Fachkraftemangel sowie einem schwierigen Zugang
zu Finanzierungsmitteln. Die Banken stehen derzeit vor groBen
Herausforderungen, denn sie kdmpfen im Zuge von
Basel Il mit immer strengeren Eigenkapitalvorschriften und vielen
weiteren Regulierungen. Wirtschafts- und Finanzexperten empfeh-
len deshalb einen Finanzierungsmix und die Zusammenarbeit mit

mehreren Geldgebern.

STILLE RESERVEN HEBEN

Sale & lease Back ist vor
allem fir produzierende
Unternehmen zur Liquiditéts-
beschaffung geeignet. Mit-
tels des Finanzierungsmo-
dells lassen sich stille Reser-
ven im Unternehmen heben,
die oft in Form gebrauchter
Maschinen und Anlagen vor-
handen sind. Beim Sale &
lease Back werden diese
Obijekte an die Maturus ver-
kauft und direkt im Anschluss

zuriickgeleast. Der Kaufpreis
wird ausgezahlt, die so
gewonnene Lliquiditat steht
schnell und flexibel zur Ver-

Carl-Jan von der Goltz, Geschdfts-
fihrer der Maturus Finance GmbH:
,Sale & Lease Back ist vor allem fiir
produzierende Unternehmen  zur
Liquiditétsbeschaffung geeignet.”

figung. Die Anlésse sind

vielseitig — zum Beispiel Unternehmenskdufe, Restrukturierungen
oder auch das Umsetzen von Nachfolgelésungen. Sogar fur den
Neustart aus der Insolvenz kann Sale & Lease eingesetzt werden,
zum Beispiel fir die Rickzahlung der festgelegten Quoten. Sale &
Lease Back ist ein bonitatsunabhéngiges Modell. Im Vordergrund
stehen die Objekte, sie sollten werthaltig, fungibel und zweitmarkt-
fahig sein. Finanzierungsldsungen werden ab einem Volumen von
300.00 Euro bis 10 Millionen Euro angeboten, in Einzelfallen auch
dartber hinaus.

Kontakt: www.maturus.com
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